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La firma espanola ya estd realizando el proceso de seleccion del abogado que dirigird la oficina en la ciudad I

La recién estrenada alianza entre
Mayer, Brown, Rowe Maw ya ha
dado sus primeros frutos. La firma
ha iniciado el proceso para abrir
una oficina en Barcelona que espe-
ra “no se demore mds alli del mes
de febrero”, asegura ¢l socio del bu-
fete Diego Lozano.

Después de evaluar distintas op-
ciones, la firma ha optado por se-
leceionar un equipo de abogados
catalanes formado por entre 3 ¥ 5
profesionales, uno de ellos de “per-
fil senior para dirigir la oficina®
afade Lozano quien asegura que
aunque la alianza con Mayer
Brown Rowe & Maw no ha acelera-
do el proceso “si ha ratificado el in-
terés que nosotros tenjamos. Tam-
poco hasido una exigencia para fir-
mar el acuerdo pero nuestros nue-
vos socios si han visto bien esta
operacién”, puntualiza.

Esta situacion coincide con el
desembarco en Espaiia de Latham
& Watkins el pasado mes de cnero,
aunqgue en esta ocasion la firma

Escribe Carlos L Abadia

abri6 simul
oficinas en Madrid y Barcelona

Cercania
Desde Ramon & Cajal aseguran
que dardn un servicio mis cercano
a sus clientes catalanes, pri
mente del sector Inmobiliario,
Mercantil y Derecho Priblico.
Ademis, el viernes pasado se re-
unia por primera vez ¢l comité pa-
ritario que supervisa ¢l funciona-

condal. Este movimiento se suma al deseo de sus socios de incrementar este ano la plantilla en un 15%.

La alianza con Mayer consolida los planes
de Ramon & Cajal para abrir en Barcelona

hasta dentro de tres meses porgue
el despacho espafiol se encuentra
también en fase de nuevas contra-
taciones también para Madrid. En
cualquicr caso, aseguran que nin-
giin socio entrard en ese intercam-
bia. Mayer tiene previsto mandar
entre 2y 4 de sus abogados a las ofi-
cinas de Madrid.

Sobre los detalles del acuerdo, *
&l en la fi ion o en

Cajal.

miento de la alianza. Las dos firmas
pusieron en comiin sus clientes pa-
ra conocer las sinergias que s¢ pue-
den crear. También se ha comenza-

rentabilidad para mantener la
lianza Bl e haa
compartir cli con i
comunes”, concluye Lozano.
MBRE&M es el resultado de di-
versar fusiones con firmas euro-
peas. En esta ocasién y como ya

do a hablar del de inter-
cambio de abogados para que co-
nozean el funcionamiento de los
dos firmas. Lozano asegura “que te-
nemos interés en mandar a dos de
nuestros abogados a las oficinas de
Mayer en Nueva York, Londres o
Parfs" aunque &sta no se producii

el pasado afio con la fir-
ma italiana Tonucci & Partners se
ha llegado a una alianza, Desde la
firma aseguran que "Este modelo
lo hemos encontrado adecuado a
las condiciones locales. Pero este
modelo puede evolucionar en el fu-
turn®,
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Luis del Valle, de Allen & Overy, se
convertira en abril en socio de Baker

La marcha del asociado senior del despacho inglés ya es oficial, aunque
en Baker & Mackenzie no se hard publica hasta dentro de, al menos, un mes.

SAINEE £ NAVARRO, Mastid
‘Allen & Owvery pierde un aso-
ciado senior y Baker &
McKenzic gana un socio.
Luis del Valle, abogado del
departamento financiero de
Allen, abandonard su actual
despacho ¢l proximo 28 de
febrero para incorporarse co-
mo socio ala oficina madrile-
iin de Baker & McKenzie en
¢l mes de abril. Del Valle se
incorpord a la firma britdni-
ca, dirigida por {figo Gomez-
Jordana y Graham Donell, en
2003. Anteriormente, ¢l abo-
gado habia trabajado en el
perindo entre 1997 ¥ 2000 cn
Clifford Chance, antes de
convertirse en ¢l director del
departamento de Corporate
Finance de ln asesoria juridi-
cade Bankinter.

La salida de Del Valle den-

Allen & Overy v, posible-
mente, Baker & McKenzic la
haga oficial dentro de un
mes, cuando el abogado haya
abandonado su actual pues-
to. Del Valle, que ocupa en

tro de un mies ya es oficial en

Allen la categoria de asocia-

ciembre, la directora del drea
de Recusos Humanos del
despacho, Pilar Malpartida,
dejaba la firma. Antes de que
acabase el afio también
abandond la firma ¢l respon-
sable del departamento de
Marketing y Desarrollo de
Negocio para incorporarse al
El nuevo fichaje
de la firma americana
Luis del Valle, abandonara su actual
actualmente
eochadasenior  Puestoafinales
deAllengovery.  de este mes
do senior, se incorpora a su  equipo de marketing de De-
nueva firma como socio del  loitte.
departamento de financiero. La firma facturd en 2005
Esta salida se une a otras. (iltimos datos disponibles)
dos pérdid, i del  casi illones de euros y
despacho inglés en su equi-  cuenta en sus filas con mis
podeapoyo. Enclmesdedi-  de cuarentaabogados.

NOMBRAMIENTO

SOLUCIONES
Arbitralia crea
Inmedia para
ofrecer servicios
de mediacion
aempresas

CLA M

La corte privada Arbitralia
ha creado el Instituto In-
de mediacion para las em-

presas,
Segin ¢l director gene-

el dmbito empresarial®,

La mediacién ¢s otra
herramienta extrajudicial
de resolucion de conflictos
que constituye una alter-
nativa previa al arbitraje.
“La ventaja de la media-
cion es que las dos partes
Hevan el peso del proceso
y-5i no se llega a un acuer-
do ninguna de las partes
puede verse perjudicada
€N o0 Proceso, ya sea ju-
dicial o extrajudicial por-
que hay un compromiso
de confidencinlidad”, afir-
ma Cabello.

Simon Davies elegido
nuevo socio director
Global de Linkaters

EXPANSION, Maddid

Linklaters cuenta ya con
nuevo socio Director Glo-
bal para 2008. Simon Da-
vies actualmente es socio
director para Asia de la fir-
ma v a partir del 1 de enero
de 2008 dirigird el timon
de la firma a nivel interna-
cional hasta ¢l 30 de junio
de zor2.

Davies se incorpord a la
oficina en Londres de
Linklaters en 1900 convir-
tiéndose en socio en 1999,
¢poca enla que estuvo des-
tinado cn Hong Kong v
posteriormente en Tokio.
Davies es especialista en
Corporate Finance, inclu-
vendo fusiones v adquisi-
ciones y emisiones de va-
lores v sucederd a Tony
Angel, quien dejard el car-
go a finales del presente
ano cuando se complete su

Simon Davies.

lalabor emprendida por su
ANTECESOT Y ASCEUrd estar
“deseando seguir el ex-
traordinario esfuerzo que
s¢ ha realizado ademas de
ASCEUTAT QUE NUEStros
clientes reciban un servi-
cio de alta calidad en todo
¢l mundo y que nuestra
gente cuente con las mejo-

Davies continuard con

Fils O el de-
sarrollo de sus carreras”™.
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